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大学生利用电子商务创业的可行性分析及模式研究
一、电子商务的概念及发展

电子商务简单点来说就是一个是做卖场平台，一个是做销售渠道的，而这两个商业模式最具代表性的，前者为淘宝，后者为京东。

在现在这个充满机遇的时代里，各行各业都吸引着各种人才，其中在众多行业中以创新为名的互联网在最近几年始终引领着时代潮流；在互联网中又以电子商务的来势最为迅猛。截至2011年底，中国电子商务市场整体交易规模以达到7万亿元，同比增长46.4%。在未来几年里，中国电子商务市场平均增速超过35%的速率维持稳定增长态势，到2015年预计将达到26.5万亿元。

二、大学生进行电子商务创业的意义

近年来，随着高校的扩招，大学毕业生人数逐年增加，而社会上的就业岗位却没有相应地增加，造成“毕业即失业”的现象十分普遍。因此，鼓励大学生创业、使自主创业成为今后大学毕业生就业的主渠道之一，让更多的毕业生以自主创业的形式迈向社会是十分必要的。新生的一代劳动力，大学生自主创业能推动社会生产力的发展，因为大学生掌握着先进的科技，能够带来技术革新；其次大学生创业能实现就业渠道多元化，由于目前我国的就业压力较大，而通过大学自主创业能够增加新的职业，促进就业渠道的多元化；再则，由于大学生自身的特点及创业的要求，大学生自主创业能实现社会贡献最大化及能培养一大批精英人才；最后，大学生自主创业能促进全新成才观的形成，促进社会就业观念的变革，从而促进社会进步。

大学生自主创业越来越受到社会的重视，但是其自身也存在很多问题，同时电子商务在部分高校中得到了很好的发展，大学生利用校园电子商务创业又出现了一些新的问题。本文从大学生创业面临的常见问题出发，探讨了在校大学生利用校园电子商务这个平台创业时存在新的问题。社会经验不足、创业激情有余，创业理性不足、创业概念模糊，对创业理解狭隘、创业认识肤浅， 缺乏“ 风险意识”、心态浮躁、急功近利、创业知识缺乏，经营理念淡薄、创业资金短缺，难以抓住机遇、科技含量低，经营范围窄等等都是大学生创业过程中可能存在的问题。

三、大学生利用电子商务创业的可行性及模式

1、大学生利用电子商务进行创业的优势和可行性分析

政策支持。发展电子商务是我国的基本国策，加快电子商务发展是落实科学发展观的必然要求，也是应对经济全球化挑战、提高国际竞争力的必由之路，是创立自主品牌的必要途径，也是促进市场资源有效配置的必备手段。党的十六大报告指出：“信息化是我国加快实现工业化和现代化的必然选择。坚持以信息化带动工业化，以工业化促进信息化的……新型工业化道路。” 

市场巨大。首先网络市场是个全球性的大市场。不同于任何区域性的技术，互联网是全球一体的，它消除了距离的障碍，国内市场、国际市场连成一体。在这个市场内，不需要任何中介，就能将产品和服务信息传送至全球任何一个角落的顾客。此外，网络市场还具有极大的成长性。 最后，网络市场是个个性化很强的市场。

成本优势。在网上创业开办费用低。生产成本低廉。网络产品大致可以分为两种类型：有形产品和无形产品。个人提供的无形产品主要有咨询服务、设计服务等，这此产品无需外购成本，主要靠创业者个人的知识和智力生产。如果是提供各种有形产品，网络经营也有利于降低库存成本。通过互联网可以将市场需求信息迅速传递给企业以决策生产，同时企业的需求信息可以马上传递给供应商以适时补充供给，从而实现“零库存”管理，相应地节省了大量材料采购费用和库存材料带来的资金积压。营销成本低廉。市场营销对企业的生存和发展起着决定性的作用。网络营销可以有效降低营销费用。通过网络收集市场信息、发布企业信息、开展售后服务活动、发布广告，成本比传统的营销方式要低得多。

总的来说网上创业具有门槛低，成本少，风险小；传播和营销效率高；极高的时空自由度；满足生活和事业的个性化追求；有效解决多种社会问题；为增加收入添加了新的渠道等优点。

2、大学生利用电子商务进行创业的主要模式

电子商务模式，就是指在网络环境中基于一定技术基础的商务运作方式和盈利模式。研究和分析电子商务模式的分类体系，有助于挖掘新的电子商务模式，为电子商务模式创新提供途径，也有助于企业制定特定的电子商务策略和实施步骤。电子商务模式可以从多个角度建立不同的分类框架，最简单的分类莫过于BtoB、BtoC和CtoC这样的分类，但就各模式还可以再次细分。传统的观点是将企业的电子商务模式，归纳为B2C、B2B、C2B、C2C、B2G、BMC、ABC等七种经营模式。

企业与消费者之间的电子商务（Business to Customer，即B2C）。这是消费者利用因特网直接参与经济活动的形式，类同于商业电子化的零售商务。随着因特网的出现，网上销售迅速地发展起来。其代表是亚马逊电子商务模式

B2C就是企业透过网络销售产品或服务给个人消费者。企业厂商直接将产品或服务推上网络，并提供充足资讯与便利的接口吸引消费者选购，这也是目前一般最常见的作业方式，例如网络购物、证券公司网络下单作业、一般网站的资料查询作业等等，都是属于企业直接接触顾客的作业方式。

企业与企业之间的电子商务（Business to Business，即B2B）。B2B方式是电子商务应用最多和最受企业重视的形式，企业可以使用Internet或其他网络对每笔交易寻找最佳合作伙伴，完成从定购到结算的全部交易行为。其代表是马云的阿里巴巴电子商务模式

B2B电子商务是指以企业为主体，在企业之间进行的电子商务活动。B2B电子商务是电子商务的主流，也是企业面临激烈的市场竞争、改善竞争条件、建立竞争优势的主要方法。开展电子商务，将使企业拥有一个商机无限的发展空间，这也是企业谋生存、求发展的必由之路，它可以使企业在竞争中处于更加有利的地位。B2B电子商务将会为企业带来更低的价格、更高的生产率和更低的劳动成本以及更多的商业机会。

消费者与消费者之间的电子商务（Consumer to Consumer ，即C2C）。C2C商务平台就是通过为买卖双方提供一个在线交易平台，使卖方可以主动提供商品上网拍卖，而买方可以自行选择商品进行竞价。其代表是eBay、淘宝电子商务模式

C2C是指消费者与消费者之间的互动交易行为，这种交易方式是多变的。例如消费者可同在某一竞标网站或拍卖网站中，共同在线上出价而由价高者得标。或由消费者自行在网络新闻论坛或BBS上张贴布告以出售二手货品，甚至是新品，诸如此类因消费者间的互动而完成的交易，就是C2C的交易。

消费者与企业之间的电子商务（Consumer to Business，即C2B）。通常情况为消费者根据自身需求定制产品和价格，或主动参与产品设计、生产和定价，产品、价格等彰显消费者的个性化需求，生产企业进行定制化生产。

大学生网上创业的项目选择也有很多。网上开店与网店加盟，网络代理充值，网络出版，网上共享软件，网络家教，网络咨询等都是一些比较常见的而且比较受大学生推崇的创业途径。

当然，大学生网络创业对于大学生人生观、价值观以及职业道德修养方面都有很大的影响，网络创业是时代的一种进步，是当前大学生创业的一种选择。要想在网上实现创业梦想，不仅要了解客观与主观的因素，更应认真学习相关知识，提高创业的基本素质和能力。
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