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论述图书进口行业的生存与发展

[摘要]本人从事图书进口工作时间不算长，在自己的工作经历中看到、听到、学到很多事情。这些事情有值得肯定的，也有亟待改进的。本人将通过本篇文章把自己的一些想法结合到实际工作中来讨论一下有关“图书进口行业的生存与发展”的话题。

图书进口行业自新中国成立后，无论是在改革开放前还是在改革开放后的计划经济体制时代，亦或是从计划经济体制向市场经济体制转型后的时代，它都为我们的国家做出了巨大的贡献，尤其在文化、科技、国防及教育等领域。
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1、 图书进口行业
图书进口行业对许多人来讲，听到这个名字或许会感到陌生。不过，当你步入你所在

城市的外文书店，准备为出国旅游花些钱买本通篇都是洋文的国外风土人情介绍时，你已经和图书进口行业很近了。简单说，你在书店买一本进口图书接触到的是图书进口行业中归于销售部分的终端环节。图书进口行业包括采购、运输、进口、发行及销售等诸多环节。这些诸多环节又由不同的企业在经营。

在现阶段，购买一本进口的图书是非常容易的一件事。消费者可以到外文书店、或者是图书进出口公司以及如当当、亚马逊这类的图书销售网站来购买。和现在相比，改革开放前上到国家的科研单位，下到个人购买一本进口的图书是一件非常困难的事情。在当时，要想获得一本珍贵的国外科技资料是需要经历曲折的、复杂过程。同样，未来的市场也不容乐乎，由于受到电子化、无纸化的影响，上游的国外出版社对于选择图书的承载方式及读者在阅读方式上都发生了质的变化。随着科技的发展，图书进口行业的出路也要顺应发展的潮流，寻找属于自己生存的方式。

2、 图书进口行业的历史与现状
图书进口行业在本文中特指新中国成立后的图书进口行业。1949年11月我国成立了中国国际书店，主要经营国外图书在国内的销售。1950年7月以后中国国际书店先后在北京、上海、天津、沈阳、西安、广州、武汉、重庆设分店。1955年各分店归所在地方领导。1958年各地分店先后改名为外文书店或新华书店的外文门市部。1964年进出口业务划归中国外文书店经营。1973年1月中国外文书店改名为中国图书进口公司。1981年正式更名成立中国图书进出口总公司。同年在行业内还成立了中国国际贸易图书进出口公司。1987年成立了中国教育图书进出口公司。1988年成立了中国经济图书进出口公司。截止到现在，全国已经拥有由国家颁发图书进口资质的图书进出口公司达40余家。

在新中国成长的历史中，图书进口行业对国家的发展起到了非常重要的作用。最著名的一个案例就是为我国发展两弹一星事业做出的巨大贡献。建国初期，我国受到西方资本主义国家尤其是美国的经济封锁，很多重要的科技资料没有办法提供给国内的科研人员使用。在这种环境下，1951年中国国际书店建立进口部和出口部，为突破美国的阻挠破坏、封锁禁运，尝试开辟了西欧第三国订货路线，大部分科技图书报刊分别通过英国、联邦德国、荷兰、瑞士、瑞典、比利时、丹麦等国代理书商辗转订购，后又通过我方在香港的书店转订，日本图书则通过鲁迅先生的老友内山万造经营的内山书店办理，还有日本进步书店东方书店和极东书店①。

文化大革命结束后，邓公于1977年做出了关于“要引进国外教材，吸收外国教材中有益的东西”的指示。图书进口公司先后为国外出版社和国内出版社牵线搭桥，往国内引进了如《新概念英语》、《走遍美国》这些优秀的国外英语学习图书，为日后全民学习英语提供了强大的支持。由于采购的是原版图书，图书进口行业在世界上为中国尊重、保护知识产权树立了良好的形象。

1985年4月在有关领导部门的重视和支持下，国务院正式批准于1986年9月在北京举办首届中国国际图书博览会。（简称BIBF）这是新中国在科技文化领域里举办的第一次大型国际活动②。截至到2014年，中国国际图书博览会已经举办了21届，已经成为继德国法兰克福书展、美国纽约书展、英国伦敦书展及日本东京书展后世界影响力第五大大的国际型书展了。

2008年初，中国图书进出口（集团）总公司与北京奥组委正式签约，成为北京奥运会报亭项目合同商。由于为奥运会宾朋提供了高质量、高水平的优良服务，受到北京奥组委执行副主席蒋效愚和各方面的赞扬。特别是国务院新闻版、新闻出版署在京联合成立中国图书对外推广计划工作小组，非常重视的把办公室设在中国图书进出口（集团）总公司③。
2013年中国教育进出口公司和上海市政府共同举办了第一届上海儿童国际儿童书展。这也是继中国国际图书博览会后又一个在国际上有重要影响力的书展。

截至到2012年，图书进口743.51万册、13707.99万美元。各类图书进口的种次、数量、金额及所占图书进口总量的比重如下：④
　　1.哲学、社会科学类45.93万册、1861.68万美元，占图书进口数量6.18%、金额13.58%。

　　2.文化、教育类138.78万册、2420.40万美元，占图书进口数量18.67%、金额17.66%。

　　3.文学、艺术类165.18万册、1861.16万美元，占图书进口数量22.22%、金额13.58%。

　　4.自然、科学技术类107.74万册、3593.28万美元，占图书进口数量14.49%、金额26.21%。

　　5.少儿读物类76.14万册、440.31万美元，占图书进口数量10.24%、金额3.21%。

　　6.综合类209.74万册、3531.16万美元，占图书进口数量28.21%、金额25.76%

3、 图书进口行业与国家经济的关联
图书进口行业和外汇汇率有着直接的联系。外汇汇率一旦有大幅度的波动都会给图书的进口带来重大的影响。当人民币兑换外币的汇率处在升值通道内，对于国家、企业和消费者来讲就是一件非常好的事情。因为从进口的角度讲，我们花了相对少的钱买到了相同的产品。反之，如果人民币兑换外币的汇率处在贬值通道内，对于国家、企业和消费者来讲就要在购买相同产品的时候要花更多的钱了。举一个简单的例子证明，假设一本图书的海外价格是100英镑，当时的1镑英镑兑换9元人民币，这本书在计入采购和运输成本及税费后被销售的人民币价格是1100元。如果汇率下跌，变成1镑英镑兑换15元人民币，这本书的人民币价格就会增加到1700元。对于人均收入并不算高的我国消费者而言，就要为此支付更多的书款。

此外，图书进口行业也受国家政策的影响。由于近年来，西方国家通过意识形态的渗入来达到颠覆政权的事件屡屡发生。自中国共产党十八大后，我国政府对进口图书的管控更加严格了。具体到现在任何一家图书进口公司都需要把每一批次的货物在新闻出版署备案，待得到批准后才可以向海关申请清关。这个政策仅仅是近年来众多政策中的一个，它的直接影响就是到货速度减慢了，最终的消费者要等更长的时间才能拿到他们的图书。虽然说到货时间延长了，但从国家文化安全方面讲是得到了保证。
四、图书进口行业与国家文化安全的关系
记得听一位图书进口公司的老总曾经提到，社会效益是他的企业的生命线。他为什么这么讲呢？企业难道不是应该已经济效益作为自己的生存之本吗？这么讲是不是在犯傻呢？我想这绝不是在冒傻气，提出这样的观点一定是有他的依据的。图书进口行业和其它外贸行业相比，有自身的特殊性。这个特殊性就是它是由政府指定的企业去运作，有一定的垄断性，而且它所面对的市场是文化、教育这样对意识形态很看重的场。它不仅要承担经济上的任务，更要承担起文化教育市场的安全。前文曾提到，近年来西方国家通过意识形态的渗透颠覆别国政权的事情屡屡发生，从较早的捷克天鹅绒革命、阿拉伯之春（茉莉花革命），再到最近的乌克兰第二次颜色革命及香港占中事件。从文化安全角度考虑，图书进口行业不能放松任何警惕，图书进口行业的从业者们不能因为只追求销售数字的增长而放忽略论对图书内容安全的重视。国外的反华、反共势力希望通过图书把他们的价值观传递给国内的消费者，期望造成民族矛盾、宗教矛盾及其他社会矛盾。如果这些带有政治色彩的观点和言论被那些尚未有成熟自我判断能力的未成年人看到，会给这个社会带来不和谐的因素。由于图书进出口行业是由政府特批的行业，所以从事图书进口行业的从业者们都要做到对进口图书的内容安全，承担起维护对政府赋予你这份权利的责任。
五、图书进口行业的发展
图书进口行业作为政府特批的特殊外贸行业，对市场和定价权有着绝对的掌控。进口哪些图书，哪些图书能进口，价格定多少钱合适，这些都由从事图书进口行业的企业说的算。举例说，2008年北京奥运会期前和2010年上海世博会期间，因为有大量的外国游客来集中到中国旅游，图书进口企业考虑到这些游客需要了解中国，就进口了很多介绍中国的外文图书。而在奥运会和世博会结束后，由于外国游客集中来华数量没有之前多，这些企业就减少了他们的进货量。

垄断看似是保护了图书进口行业内的从业者，但是也有问题困扰着他们。由于资源集中在上游的国外出版社手上，一旦国外出版社决定不印刷纸本图书而改做电子版图书，这对与图书进口行业内从业者来讲是非常糟糕的事情。世界闻名的大英百科全书在2011年停止印刷后只出电子版图书，尽管客户有需求，但是由于买不到，图书进口行业的从业者们也是很无奈。

因此图书进口行业的从业者们要做好持续发展的思想准备额。国外出版社不再印刷纸本图书而生存电子版图书，广大读者在接受了使用平板电脑、手机等工具阅读他们喜爱的文章。这些变化都要提前思考到，提前做好转型的方案。

怎么转型呢？纸本图书已经被看作是夕阳产业了，还有发展吗？无论是纸本图书还是电子本图书，怎么变化，图书都需要一种介质来承载。从事图书进口行业的从业者们要意识国家的政策还没有变化，任何不通过你们进口的电子图书都是违法的。同时要做到把电子图书的定价权也要掌握在自己手里。由于电子图书本身没有运输费用，可以把电子图书和纸本图书一并捆绑销售，即买电子图书送纸本图书。这样做既增加了自己的利润，同时又扩大了消费群体。

另外，还可以把国外出版社的服务器架设到国内，这样既可以在与外商的博弈中掌握主动，同时又能牢牢的给自己抓住一群客户。

当然对于有实力的从业者而言，他们完全可以向把自己书商的橘色向方案承包商或方案解决商的角色过度。比如以前一所学校只是向你来买书，而未来，你会先帮学校提供课程、然后再提供图书、提供师资、提供培训。开展一条龙式的服务。
六、小结

通过两年的学习，本人的知识架构得到了极大的提高。在现实的工作中利用所学到的知识对自己的工作有了更深的认识。再此，感谢学校和各位老师的帮助和关怀。本人将牢记校训，为成为自己工作领域内的优秀人才而努力。
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