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加入WTO后我国商业银行个人理财业务研究

【摘要】个人理财业务在国外也称为财富管理业务。是指商业银行为个人客户提供的财务分析、财务规划、投资顾问、资产管理等专业化服务活动。个人理财业务,最早出现在瑞士，之后在美国等经济发达国家和地区获得了迅速的推广,现已成为世界各大银行的一项主要业务,并开始影响商业银行今后的业务发展方向和长期经营战略。 随着我国国民经济持续、快速、健康地发展,居民的投资意愿及现代理财观念增强,金融服务需求也日益多样化。 
加入WTO以后，我国商业银行个人理财业务面临着更加广阔的发展空间。但面对外资银行个人理财业务的市场抢占，我国商业银行的个人理财业务发展还不够理想，同外资银行还有较大的差距。银行业将进一步对外开放，银行零售业务将面临全面的国内外同业的激烈竞争，竞争焦点必将是能为银行带来丰厚利润的优质客户，其主要手段则是为优质客户提供全面的、个性化的、量身定制的综合理财服务。我国银行业必须增强危机感和紧迫感，不断完善自己，提高竞争能力，以适应和抗衡来自外资银行的挑战，实现自身的可持续发展。可见，我国商业银行如何发展个人理财业务是目前非常重要而又紧迫的研究课题。因此，本文通过研究个人理财业务的国内外发展历史，通过对中外资银行在此项业务领域中的优劣势比较，找到我国个人理财业务存在的不足，以便在目标市场、功能、竞争策略方面进行准确定位，找到我国商业银行个人理财业务的发展策略，从而使得我国商业银行在个人理财业务上能够快速发展，更好的向国际化金融市场迈进。
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